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Der Traum vom Eigenheim
besteht auch in der Corona-
Krise weiter. Die Nachfra-
ge nach Wohnungen und
Héausern zur Eigennutzung
ist ungebrochen. Fiir viele
Menschen liegt das groR-
te Problem dabei darin,
auch den Zuschlag fir die
Wunschimmobilie zu erhal-
ten, da meist mehrere Kauf-
interessenten  mitbieten.
Sie héatten bessere Chan-
cen, wenn die Finanzierung
bereits gut vorbereitet ist.

Zumeist recherchieren Inter-
essierte zuerst den Immobili-
enmarkt im Internet oder in
der Presse. Passende Objekte
werden danach personlich
besichtigt, nicht selten ge-
meinsam mit vielen anderen
Interessenten.  Nach einer
Denkpause gehen sie dann
zur Hausbank, um ein Finan-
zierungsangebot erstellen
zu lassen. Hierbei kann auch
das Problem entstehen, dass
die Bank eben nur die eige-
nen Finanzierungen anbieten
wird — womaoglich ware aber
das Angebot eines anderen
Kreditinstituts glinstiger und
besser.

Bis alle notwendigen Unter-
lagen zusammengestellt sind
und die Baufinanzierung ge-
rechnet wurde, vergehen
weitere Tage. Entscheiden
sich die potentiellen Kaufer
dann fiir den Immobiliener-
werb, ist die Enttduschung oft
grol}, denn der Zuschlag wur-
de langst an einen anderen
Interessenten vergeben. Auf-
grund der anhaltend groflen
Nachfrage nach Wohnimmo-
bilien muss der Prozess von
der Objektbesichtigung bis
zur Abgabe eines Angebots
beschleunigt werden.

Hier ist es entscheidend,
einen  kompetenten und

Der

unabhéngigen Finanzie-
rungsberater zu haben. Ich
empfehle, bereits vor der
ersten Besichtigung ein Be-
ratungsgesprach zu fiihren
und dabei die finanziellen
Rahmenbedingungen abzu-
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stecken. Sie erhalten dadurch
Klarheit, welchen Kaufpreis
Sie sich leisten konnen bzw.
auch wollen. Ebenso erfahren
Sie Details zu einer geeig-
neten Finanzierung wie Ra-
tenhohe, Laufzeit oder auch
staatliche Fordermdglichkei-
ten.

Wenn dann die Traumim-
mobilie gefunden ist, kann
es dank der geleisteten Vor-
arbeit schnell gehen: da
die personlichen Angaben
schon dem Berater vorliegen
muss dieser nur die Angaben
zum Objekt erganzen und
kann sofort einen passen-
den Finanzierungsvorschlag
erstellen. Sie konnen dem
Verkaufer dadurch sofort ein
Angebot mit Finanzierungs-

bestatigung unterbreiten
und haben einen Zeitvor-
sprung gegeniiber anderen
Kaufinteressenten.

Wenn auch Sie auf der Su-
che nach einer Immobilie
sind, sollten Sie sich ebenfalls
vorab zu den Finanzierungs-
moglichkeiten  informieren
lassen. Als freier und unab-
hangiger Berater mit Uber
400 verschiedenen Finanzie-
rungspartnern bin ich ger-
ne lhr Ansprechpartner. Mit
meinem kostenfreien Baufi-
nanzierungscheck zeige ich
Ihnen Ihre Moglichkeiten auf.
Kommen Sie doch mal auf
eine Tasse Kaffee in meine Fi-
nanzboutique und lassen Sie
sich unverbindlich beraten —
ich freue mich auf Sie!
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Unser kostenfreies Angebot fiir Sie — nutzen Sie unseren

Baufinanzierungscheck.

Profitieren Sie von unserem Fachwissen und erhalten Sie Antworten

auf folgende Fragen:

Welche Immobilie kann ich mir leisten?

Welche Finanzierungsform ist fiir mich die beste?

Welche staatlichen Fordermoglichkeiten kann ich nutzen?

Wie erhohe ich die Chance, meine Traumimmobilie zu erhalten?

Wie sichere ich mir den giinstigsten Zinssatz?
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